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REFERENCEMENT
NATUREL SEO

N

e OPTIMISER LE POSITIONNEMENT DE SON SITE WEB SUR GOOGLE,
o OPTIMISER LES CONTENUS OFFLINE ET ONLINE,
o REDIGER PARFAITEMENT EN MODE SEO,
o DEVELOPPER SON NETLINKING,
= o GENERER DU TRAFIC SUR SON SITE,
ress o VENDRE SES PRODUITS ET OU SERVICES.

50% THEORIE - 50% PRATIQUE
FINANCEMENT POSSIBLE
PAR VOTRE OPCO OU FAF!




REDACTION WEB
SEO

50% THEORIE - 50% PRATIQUE
FINANCEMENT POSSIBLE
PAR VOTRE OPCO OU FAF!

e SAVOIR ECRIRE POUR LE WEB,

o PAGES WEB, ARTICLE DE BLOG,
T O o METHODOLOGIE SNIPET (URL-TITLE - META DESCRIPTION).
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50% THEORIE - 50% PRATIQUE
FINANCEMENT POSSIBLE
PAR VOTRE OPCO OU FAF!

N
o CREER DES CAMPAGNES DE PUB POUR ACQUERIR DE
NOUVEAUX CLIENTS,
o GAGNER EN VISIBILITE RAPIDEMENT,
o GENERER DU TRAFIC SUR VOTRE SITE,
o VENDRE SES PRODUITS ET OU SERVICES VIA GOOGLE.



GOOGLE BUSINESS
PROFILE

50% THEORIE - 50% PRATIQUE
FINANCEMENT POSSIBLE
PAR VOTRE OPCO OU FAF!

o CREERET OPTIMISER SA FICHE ETABLISSEMENT PRO,

o GAGNER EN VISIBILITE RAPIDEMENT ET GRATUITEMENT,
o GENERER DU TRAFIC SUR VOTRE SITE,

Kol ness © VENDRE SES PRODUITS ET OU SERVICES.
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50% THEORIE - 50% PRATIQUE
FINANCEMENT POSSIBLE
PAR VOTRE OPCO OU FAF!

NS——r
o CREER SA STRAGEGIE SOCIAL MEDIA EN FONCTION DE SON
DOMAINE DACTIVITES, VIA FACEBOOK, INSTAGRAM, TIKTOK,
LINKEDIN, YOUTUBE,
o SE FAIRE CONNAITRE,
o VENDRE SES PRODUITS ET OU SERVICES.



STRATEGIE
SOCIAL SELLING

50% THEORIE - 50% PRATIQUE
FINANCEMENT POSSIBLE
PAR VOTRE OPCO OU FAF!

o CREER SA STRAGEGIE SOCIAL SELLING EN FONCTION DE SON
PERSONA BUYER ,DE SON DOMAINE D’ ACTIVITES, VIA
FACEBOOK, INSTAGRAM, LINKEDIN,

o SE FAIRE CONNAITRE, PROSPECTER

LA g i

Huplress o VENDRE SES PRODUITS ET OU SERVICES.



50% THEORIE - 50% PRATIQUE
FINANCEMENT POSSIBLE
PAR VOTRE OPCO OU FAF!

N—

o MAITRISER ET AMELIORER SA REPUTATION MARQUE SUR
LES RESEAUX SOCIAUX



A USAGE
RAISONNEE

50% THEORIE - 50% PRATIQUE
FINANCEMENT POSSIBLE
PAR VOTRE OPCO OU FAF!

e APPORTER LES BASES DU NUMERIQUE RESPONSABLE ET DES
IMPACTS DE L'IA
e DECOUVRIR CONCRETEMENT DES OUTILS D'IA ET IDENTIFIER

ro POTENTIELS/LIMITES
Happ ness o STIMULER LA CREATIVITE ET IMAGINER UN USAGE RESPONSABLE DE L IA



50% THEORIE - 50% PRATIQUE
FINANCEMENT POSSIBLE
PAR VOTRE OPCO OU FAF!

NS
e CREERET OPTIMISER SON COMPTE ENTREPRISE,
o REDIGER DES PUBLICATIONS,

o CREER DES CONTENUS ADEQUATS,

o ANIMER SA COMMUNAUTE,

o GENERER DU TRAFIC SUR SON SITE,

o VENDRE SES PRODUITS ET OU SERVICES.



FACEBOOK ADS

502% THEORIE - 50% PRATIQUE

FINANCEMENT POSSIBLE
PAR VOTRE OPCO OU FAF!

e CREER DES CAMPAGNES DE PUB POUR ACQUERIR DE
NOUVEAUX FANS,
o FIDELISER SA COMMUNAUTE,
- o GENERER DU TRAFIC SUR VOTRE SITE,
i s o VENDRE SES PRODUITS ET OU SERVICES.



50% THEORIE - 50% PRATIQUE
FINANCEMENT POSSIBLE
PAR VOTRE OPCO OU FAF!

NS
o CREERET OPTIMISER SON COMPTE ENTREPRISE,
o REDIGER DES PUBLICATIONS,

o CREER DES CONTENUS ADEQUATS,

o ANIMER SA COMMUNAUTE,

o GENERER DU TRAFIC SUR SON SITE,

o VENDRE SES PRODUITS ET OU SERVICES.




INSTAGRAM ADS

502% THEORIE - 50% PRATIQUE

FINANCEMENT POSSIBLE
PAR VOTRE OPCO OU FAF!

e CREER DES CAMPAGNES DE PUB POUR ACQUERIR DE
NOUVEAUX FANS,
o FIDELISER SA COMMUNAUTE,
- o GENERER DU TRAFIC SUR VOTRE SITE,
i s o VENDRE SES PRODUITS ET OU SERVICES.
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50% THEORIE - 50% PRATIQUE
FINANCEMENT POSSIBLE
PAR VOTRE OPCO OU FAF!

NS—

o CREER ET OPTIMISER SON PROFIL PROFESSIONNEL, ET/0U SA PAGE
ENTREPRISE,

o ECRIRE DES PUBLICATIONS ET ARTICLES,

o CREERDES CONTENUS ADEQUATS,

o DEVELOPPER SON RESEAU,PROSPECTER, ET VENDRE SES PRODUITS
ET OU SERVICES.




502% THEORIE - 50% PRATIQUE

FINANCEMENT POSSIBLE
PAR VOTRE OPCO OU FAF!

o CREER SES CONTENUS VISUELS ADEQUATS POUR SES
RESEAUX SOCIAUX

i1
L

T O
L9 1T
|

Happ | re

Hess



A’

1,
-l
-
« |
Uiy,
i

|
am,
s
e
\ ‘aml
—— e Ty,
Oy

3
GQ

N
\\§oﬂ

QU'IL FAUT
" RETENIR _

o ai 2 @
PUBLIC : SALARIES, OBJECTIF:MONTEEEN  PRESENTIEL:NANTESET ~ INTER-ENTREPRISE DISPONIBILITES -
INDEPENDANTS, CHEFS COMPETENCES. ALENTOURS - CLISSON-  DE 4 AT0PERSONNESMAX ~ DES APRESENT!
D'ENTREPRISE. CHOLET INTRA-ENTREPRISE : FINANCEMENT

DISTANCIEL : FRANCE  DE 1A 5 PERSONNES MAX OPCO OU FAF

TARIF SUR DEMANDE
FORMATIONS


https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
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https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DUF2isFWsqVSYhbaACYtbgcLi_YjDqpE3GLQIVgkKQg/edit#gid=69851113

BESOIN D'UNE FORMATION ?
CONTACTEZ - MOI !

- DELPHINE VAN EERDEWEGH
- 07 6169 66 57
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